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EFFIZIENZ    UMSATZ    KUNDENBINDUNG

NEXT LEVEL SUPPORT.
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VORWORT
Die Digitalisierung hat die Art und Weise verändert, wie 
wir die Welt sehen. Auf das Geschäft übertragen bedeutet 
dies eine große Veränderung in der Beziehung zwischen 
Kunde, Händler und Hersteller.

Eine gute Position im stärker werdenden Wettbewerb 
findet, wer sich den Marktentwicklungen stellt und da-
von zu profitieren trachtet. Die zentrale Frage dabei für 
uns im B2B: Wie biete ich den Kunden Mehrwert und 
Zusatznutzen? 

LUKAS unterstützt Sie dabei, zukunftsfähige Antworten zu 
geben! In all den Jahren, die wir erfolgreich im Markt un-
terwegs sind, haben wir immer nach Lösungen gesucht, 
die über das reine Produkt hinausgehen und Händler 
wie Anwender immer noch erfolgreicher machen – nach 
NEXT LEVEL SOLUTIONS.

Heute möchten wir Ihnen vorstellen:
   LUKAS-Standard-360°-Datenpaket für mehr Effizienz, 
Umsatz und Kundenbindung

   Mehrwerte schaffen durch Fokus auf  Wissenstransfer 
mit Händler-, Kunden- und Praxisschulungen

   Optimierte Produktvielfalt und Verfügbarkeit durch 
Fachhandelssortimente

Wir freuen uns darauf,  
an Ihrer Seite die Zukunft zu gestalten!

Olaf Heimann 
(Kaufmännischer Geschäftsführer)

„LUKAS HAT VERSTANDEN, WAS HÄNDLER 
BRAUCHEN, UM PRODUKTE KUNDENGERECHT 
ZU PRÄSENTIEREN.“ 

(D. Marold, Reidl GmbH & Co. KG)
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Als einer der technologisch führenden Hersteller von Systemlösungen für Schleifen, Frä-
sen, Trennen und Polieren ist die LUKAS-ERZETT GmbH & Co. KG auf die Herstellung und 
den Handel von Schleif-, Fräs-, Polier- und Trennwerkzeugen, Antriebsmaschinen und  
einem umfangreichen Zubehörprogramm sowie auf die entsprechende Beratung spezialisiert. 

Alle von LUKAS produzierten und gehandelten Produkte stehen für höchste Qualität wie 
z. B. kraftvolles Arbeiten, hohe Standzeiten, hervorragende Ergonomie und beste Ergebnisse 
beim Schleifen, Trennen, Fräsen, Polieren oder bei der Präzisionsbearbeitung.

Der Anspruch von LUKAS ist es, Qualität und Sicherheit mit zukunftsorientierten Antworten 
zu vereinen. Neue Entwicklungen und Technologien aus den verschiedensten Branchen ste-
hen dabei immer im Mittelpunkt. Schon sehr früh hat LUKAS mit dieser Einstellung Zeichen 
im Markt gesetzt.

Das international tätige Unternehmen mit Niederlassungen und Vertretungen in Europa, Ame-
rika, Asien, Afrika und Ozeanien verfügt über mehr als 80 Jahre Erfahrung in der Herstellung 
von Systemlösungen für die Anwendungsgebiete Automobil-, Luftfahrt-, Raumfahrt-, Um-
welt- und Energieindustrie sowie Bauindustrie und Handwerk.

INHALT
   LUKAS-Standard-360°-Datenpaket 4
  Wissenstransfer 11
  LUKAS-Online 14
  Fachhandelsprogramm 15

LUKAS am Puls der weltweiten Industrie 
DIE ZUKUNFT SCHON HEUTE IN HÄNDEN
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DAS LUKAS-
STANDARD-360 -

DATENPAKET 
PARTNER DES HANDELS: MEHR EFFIZIENZ, UMSATZ UND KUNDEN-

BINDUNG MIT UMFANGREICHEN WERKZEUG-PRODUKTDATEN

SCHÖPFEN SIE IHR POTENZIAL VOLL AUS
Seit Jahren steigen die Verkäufe in nahezu allen Branchen über Online-Plattformen und 
-Shopsysteme an und so liegt auch der Einkauf von Profiwerkzeugen über diese modernen  
Kanäle voll im Trend. Vor allem Werkzeug-Profis der Industrie kaufen immer wieder  
Material in Webshops oder auf Plattformen ein, ein Trend, der sich in Zukunft weiter fortsetzen  
wird. Kein Wunder also, dass der Fachhandel sich zunehmend auch auf den Vertrieb über  
einen eigenen Online-Shop oder Online-Marktplätze fokussiert.

Unerlässlich für eine gute Kundenorientierung und ein verbessertes Kauf- und Kundenerlebnis 
ist es, jedem Interessenten und potenziellen Käufer die richtigen Daten über Produktdetails, 
Services und Anwendungsmöglichkeiten zur Verfügung zu stellen. Das ist normalerweise  
leider nicht nur zeitintensiv, sondern es erfordert auch sehr viel Fach- und Kundenwissen.

ONLINEAUFTRITT OPTIMIEREN – MIT DEM LUKAS-STANDARD-360°-DATENPAKET
Als Partner des Handels möchte LUKAS Ihnen die besten Voraussetzungen bieten, LUKAS- 
Produkte zeitgemäß und mit der optimalen Informationstiefe präsentieren zu können. Mit 
dem kostenfreien LUKAS-Standard-360°-Datenpaket erhalten Sie top gepflegte und aufbe-
reitete Produktinformationen zu allen LUKAS-Katalogartikeln kostenfrei für Ihren Online-Shop 
oder Ihre Produktdatenbank zur Verfügung gestellt, in einer Informationstiefe und -dichte, die 
Ihnen nur LUKAS bietet. 

LUKAS-
Datenmanager

BMECat 2005

BMECat 1.2

CSV

XLSX

E-Commerce

VEREDELTE 
LUKAS-

PRODUKTDATEN

LUKAS-
STANDARD-360°-

DATENPAKET
HANDEL

ANPASSEN ZULIEFERNBEREITSTELLEN

Marketing

Texter

Anwender-Input

LUKAS-
Produktexperten
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„LUKAS hat verstanden, was wir als Händ-
ler brauchen, um Produkte kundengerecht  
online zu präsentieren. Und das bei gleich-
zeitig minimalem Aufwand für uns. So konn-
ten wir leicht mehr Umsatz generieren. Was 
die Datenqualität und den -umfang angeht, 
ist LUKAS ein Vorreiter in der Branche.“ 

Dominik Marold, 
Strategischer Einkäufer der Reidl GmbH &  
Co. KG und für Baugeräte der Beutlhauser- 
Gruppe mit den Schwerpunkten Digitalisie-
rung und Datenmanagement

KUNDENSTIMME

Über folgenden QR-Code finden Sie einen Beispieldownload 
unserer LUKAS-Produktdaten. Diese liegen in den gängigen 
Formaten BMECat 2005, BMECat 1.2, CSV und XLSX vor 
und können so bequem in Ihr ERP-, PIM- oder Shopsystem 
eingelesen werden.

1.  Geschäftsbeziehung (Angebot seitens LUKAS)
2.   Unterschriebene Vereinbarung zur Nutzung von Werbe-  

mitteln von LUKAS (wird von LUKAS zur Verfügung   
gestellt)

Wollen auch Sie die ausführlichen LUKAS-Produktdaten 
beziehen, um z. B. Ihre Online-Plattformen zu stärken? 
Dann nehmen Sie jetzt Kontakt mit unseren Daten- 
Managern auf.
 
Kontakt:
T +49 2263 84-451
OnlineService@lukas-erzett.de

Voraussetzungen Kontakt Beispieldownload
VORAUSSETZUNGEN ZUR DATENAUSSPIELUNG LUKAS-STANDARD-360°-DATENPAKET 

EINFACH ANFORDERN
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HAUPTBILD

AUSSAGEKRÄFTIGER
 PRODUKTNAME

MARKETING-CLAIM

TOP-FEATURES

VORTEILSTEXTE

AUSFÜHRLICHE 
WERKZEUGDETAILS

MATERIALEIGNUNGANWENDUNGS-
EMPFEHLUNGEN

ERGÄNZENDE 
DATENBLÄTTER

TECHNISCHE ZEICHNUNG

ANWENDUNGSBILD

LEISTUNGSEINORDNUNG 
AUF EINEN BLICK

WEITERE PRODUKTPERSPEKTIVEN

MASCHINEN-ICON
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DAS LUKAS-STANDARD-
360 -DATENPAKET 
AUF EINEN BLICK 

PRODUKTDATEN VON LUKAS – UNGESCHLAGENE GRUNDLAGE 
FÜR MEHR EFFIZIENZ, UMSATZ UND KUNDENBINDUNG

Zusätzlich werden Ihnen durch das LUKAS-Standard-360°-Datenpaket bei 
jedem Produkt folgende Informationen mit zur Verfügung gestellt: 

   Preis (UVP)

   Referenzartikel

   GTIN/EAN-Code

   LUKAS-Gruppierung / -Kategorisierung

   Verschlagwortung (min. 10 Keywords)

   eBay-Kategorie

   Amazon-Kategorie

   Verpackungseinheit

ANSPRECHENDE PRODUKTTEXTE 
Unsere Texte richten sich direkt an Ihre Kunden. Unsere Vorteils- und Mehrwert-
texte erklären, einfach und schnell, die Besonderheiten des jeweiligen Produktes.

ALLE MASSE AUF EINEN BLICK: TECHNISCHE ZEICHNUNGEN 
Auf Bildern immer schwer einschätzbar sind Größe und Dimension von Werk-
zeugen aller Art. Daher haben wir für fast alle Artikel individuelle technische 
Zeichnungen erstellt, die wir Ihnen zur Verfügung stellen. Ihr Kunde hat so die 
wichtigsten Maße direkt auf einen Blick.

 WERKZEUGANWENDUNG: MASCHINEN-ICONS
Durch unsere klar gestalteten Maschinen-Icons sieht Ihr Kunde direkt, auf wel-
cher Antriebsmaschine er das vorliegende Werkzeug einsetzen kann.

LUKAS-BEWERTUNGSSYSTEM: KLARHEIT IM BEWERTUNGSDSCHUNGEL
Wir haben unsere Produkte in ein Bewertungssystem mit vier klaren Kriterien ein-
gegliedert. Die Kriterien Arbeitsgeschwindigkeit, Lebensdauer, Oberflächen-
güte und Handhabung / Ergonomie zeigen Ihrem Kunden einfach an, welche Aus-
prägungen ein LUKAS-Werkzeug hat und welches Produkt am besten seinen 
Erwartungen und Zielen entspricht. Unser Bewertungssystem erhalten Sie 
als .jpg gemeinsam mit weiteren aussagekräftigen Produktbildern und können 
diese ohne zusätzlichen Aufwand in Ihren Shop integrieren.
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FÜR ONLINE-KUNDEN ERSTELLT UND OPTIMIERT
Unsere Daten sind speziell für die Darstellung in Online- 
Shops erstellt und optimiert worden. In Zusammenarbeit 
mit versierten Online-Händlern und einem innovativen PIM- 
Anbieter haben wir die wichtigsten Produktdaten analysiert, 
aufbereitet und können dadurch exakt die Daten zur Verfü-
gung stellen, die Ihre Kundengruppe benötigt.

KOMPLETTE LUKAS-PRODUKTAUSWAHL 
Unser aktueller LUKAS-Standard-BMECat enthält insgesamt 
3.500 Artikel in bester Datenqualität. So ist sicher auch etwas 
für Ihren Shop dabei. Übrigens: Da wir diese Produkte lager-
mäßig bevorraten, erhalten Sie auch große Mengen in kürzes-
ter Zeit geliefert.

WAS IHNEN 
DAS LUKAS-
DATENPAKET 

BIETET

„Erhalten Sie leichten Zugang zu wichtigen 
Wettbewerbsvorteilen: Für Händler kann 
eine Unterstützung bei der Datenbereitstel-
lung, wie LUKAS sie bietet, entscheidend 
für den Geschäftserfolg sein. Die moderne 
und zeitgemäße Datenqualität, gepaart mit 

gutem Support, überzeugt bereits jetzt un-
sere Händler und Kunden.“ 

Timo Winter,  
Sales Director bei LUKAS

LUKAS-VERTRIEB



9

AUSSAGEKRÄFTIGE 
INFORMATIONEN BEDEUTEN MEHR UMSATZ
Durch eine hohe Datenqualität steigern Sie die Nutzer-
freundlichkeit Ihres Online-Shops: Ihr Kunde erhält genau 
die Produktinformationen, die er benötigt und nach denen 
er sucht. Ansprechende Texte, anschauliche und direkt ver-
ständliche Bilder und Icons zeigen das Wichtigste auf einen 
Blick, sodass Ihr Kunde keine weiteren Informationsquellen 
benötigt, auf Ihrer Shop-Seite bleibt und den Kauf bei Ihnen 
abschließt.

VERBESSERN SIE MIT LUKAS-DATEN IHRE 
GESCHWINDIGKEIT UND EFFIZIENZ 
Umfangreiche und aussagekräftige Produktdaten, wie Sie 
sie nur bei LUKAS erhalten, helfen Ihnen schnell und unkom-
pliziert mehr Umsatz aus dem aktuellen Produktsortiment zu 
generieren und neue Märkte zu erschließen. Zusätzlich kön-
nen Sie von Cross-Selling-Effekten über das Anbieten von 
Zubehör und Zusatzprodukten profitieren, was Ihnen höhere 
Margen ermöglicht. 

SCHNELLES EINLESEN DURCH 
STANDARDISIERTE FORMATE
Durch gängige Formate (BMECat 2005, BMECat 1.2, CSV 
und XLSX) können Sie das LUKAS-Standard-360°-Datenpaket  
bequem in Ihr ERP-, PIM- oder Shopsystem einlesen.

WENIGER NACHARBEIT –  
IHRE ZEITERSPARNIS
Die hohe LUKAS-Datenqualität erübrigt Ihnen zeitraubendes 
Data Cleansing und auch zusätzliche Arbeiten wie das Er-
stellen von Produktfotos und von technischen Zeichnungen  
sowie das zeitintensive Erstellen von beschreibenden Texten.

EFFIZIENZ

ZEITERSPARNIS

UMSATZ

KOSTENEINSPARUNG

KUNDENBINDUNG

WENIGER GESCHÄFTSRISIKO
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STAMMDATEN
Alle produktrelevanten Daten, die für Kunden bei einer Bestellung wichtig und notwendig sind, 
wie z. B. die Artikelnummer, eine Kurzbezeichnung, die Zolltarifnummer oder das Ursprungsland 
des Artikels: Hier erreichen LUKAS und auch der Wettbewerb ähnlich gute Werte.  

MEDIEN
Alle Bilder eines Produkts (z. B. Abbildung des Produkts aus mehreren Perspektiven, Anwendungs-
bilder, technische Zeichnungen oder Maschineneignung): Gerade einmal knapp ein Drittel der Mög-
lichkeiten werden vom Wettbewerb ausgeschöpft. LUKAS liefert Ihnen sämtliche Medien.

MERKMALE
Die verschiedensten technischen Merkmale, wie z. B. die Form des Werkzeugs oder die unter-
schiedlichen Abmessungen, werden in dieser Kategorie gepflegt. LUKAS legt im Gegensatz zum 
Wettbewerb noch besonderen Wert auf für den Online-Handel wichtige Marketing-Merkmale, wie 
Vorteilstexte, Mehrwerttexte, einen Marketing-Claim und ein leicht verständliches Bewertungs-
system. 

ZUSATZINFORMATIONEN
Datenblätter, Sicherheitshinweise, Referenzen und Cross-Selling-Hinweise sind z. B. Zusatz-
informationen eines Artikels: Sie erhalten von LUKAS nahezu sämtliche möglichen Zusatzinforma-
tionen. Beim Wettbewerb wird hierauf weniger Wert gelegt.  

ZAHLENWERT
Prozentualer Anteil der ausgeschöpften Pflegemöglichkeiten der einzelnen Kategorien (im Durch-
schnitt für ein Produkt). 

89

31

43

24

LUKAS-Datenqualität im 
Vergleich mit dem Wettbewerb

LUKAS-Datenqualität beim Standard-360°-Datenpaket

Aktuelle Datenqualität eines Wettbewerbers (Stand: Februar 2020)

90

99 97

84
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WISSENSTRANSFER 
VON LUKAS

OB HÄNDLER-, KUNDEN- ODER PRAXISSCHULUNG – 
PROFITIEREN SIE VON UNSEREM FACH- UND BRANCHENWISSEN

BEIM KUNDEN MEHRWERTE SCHAFFEN 
Sie möchten fachlich up to date bleiben, neue Technologien und Werkzeuganwendungen 
kennenlernen oder neue Branchen-Impulse bekommen? Wir unterstützen Sie, Ihre und un-
sere Kunden mit bedarfsgerechten Werkzeuglehrgängen und Seminaren – bei uns im LUKAS- 
eigenen Technikum mit angeschlossenem Praxisbereich oder an Ihrem Wunschort. 

Wir präsentieren Ihnen Innovationen, führen Sie in neue Technologien ein und zeigen Ihnen, 
wie LUKAS-Werkzeuge optimal eingesetzt werden. Darüber hinaus suchen unsere Anwen-
dungstechniker und Entwicklungsingenieure mit Ihnen gemeinsam nach Lösungen für spe-
zielle Anwendungen: Wir beraten Sie individuell und auf Expertenebene. Selbstverständlich 
können Sie unsere Produkte dabei intensiv testen und auch die Produktion vor Ort kennen-
lernen.

Profitieren Sie von unseren Experten, die ihr Wissen aus Theorie und Praxis mit Ihnen teilen. 
Wählen Sie einfach aus unserem Angebot an Seminaren und Schulungen, die stetig aktuali-
siert und erweitert werden, das passende für Sie aus oder nehmen Sie direkt Kontakt mit uns 
auf. Gerne passen wir unser Standardangebot an Ihre Wünsche oder Ihren Bedarf an. 

SCHLEIFEN · POLIEREN · FRÄSEN · SCHNEIDEN · INDIVIDUELLE WERKZEUGE
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Lernen Sie in Theorie und Praxis, wie Sie LUKAS-Werkzeuge 
optimal einsetzen, welche Möglichkeiten sie Ihnen bieten und 
wie Sie jeden Anwendungsfall meistern. Unsere Experten freu-
en sich über Ihre Fragen und Problemstellungen, die wir gerne 
mit Ihnen gemeinsam besprechen und in der Anwendung lösen. 

Was erwartet der Werkzeugkunde von heute? Welche speziellen Anwendungsfälle gibt es? 
Welche Antworten bietet das umfangreiche LUKAS-Sortiment auf die Herausforderungen der 
verschiedensten Branchen? Was sind die kaufentscheidenden Faktoren und wichtigen Verkaufs-
argumente? Bleiben Sie als Händler informiert und profitieren Sie von unserem Wissens-
transfer. Zusätzlich haben Sie die Möglichkeit, LUKAS-Werkzeuge vor Ort selber auszuprobieren.

Perfektionieren Sie als 
Anwender Ihren täglichen 
Werkzeugeinsatz

Branchenwissen aus erster Hand und 
die neuesten Werkzeuginnovationen 

LUKAS-ANWENDERSCHULUNGEN

LUKAS-HÄNDLERSCHULUNGEN
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Testen Sie ausgiebig unsere Werkzeuge und lernen Sie 
verschiedenste Anwendungsfälle kennen. Unsere Anwen-
dungstechniker zeigen Ihnen, warum LUKAS-Werkzeuge in 
den Branchen als Problemlöser bekannt sind und wie Sie 
diese effizient und kostenoptimiert einsetzen.

Unser LUKAS-Mobil hat alles an Bord, was für ein professionelles Werkzeugseminar nötig 
ist. Nutzen Sie das LUKAS-Mobil z. B. für ein zeitsparendes Mitarbeitertraining oder eine An-
wenderschulung an Ihrem Standort, zur Lösung von Anwendungsproblemen, für Leistungs-
vergleiche oder sogar zur Optimierung Ihrer Fertigung. Gerne unterstützen wir Sie auch bei 
Händlermessen oder Verkaufsveranstaltungen. Fordern Sie uns an.

Aus der Praxis für die Praxis: 
ausprobieren, kennenlernen und 
Probleme im Einsatz lösen

Wir kommen zu Ihnen mit unserem
voll ausgestatteten LUKAS-Mobil

LUKAS-PRAXISTAGE

LUKAS: BEI IHNEN VOR ORT

TEILNEHMER BEGRÜSSEN WIR  
PRO JAHR ZU UNSEREN SEMINAREN 

KNAPP200 
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IMMER INFORMIERT BLEIBEN: LUKAS BEI FACEBOOK
Bleiben Sie immer aktuell informiert über Messeauftritte, Produktneuheiten und Unter-
nehmensentwicklungen: Neuigkeiten rund um das Unternehmen, interessante Berichte,  
Videos und Bilder aus der Welt der Werkzeugherstellung finden Sie tagesaktuell auf  
unserem Facebook-Auftritt – einfach liken und keine Neuigkeit mehr verpassen.

https://www.facebook.com/LukasErzett/

ALLES ÜBER WERKZEUGE UND DAS UNTERNEHMEN: DIE LUKAS-WEBSITE
Sie suchen Produktinformationen, Weiterführendes über unsere branchenspezifischen Lösun-
gen oder einfach nur Ihren richtigen Ansprechpartner für Fragen und Ihr Vertriebsgebiet? Dann 
sind Sie genau richtig auf unserer LUKAS-Website. Hier finden Sie alles zum umfangreichen 
LUKAS-Sortiment und zu unseren Services. 

https://www.lukas-erzett.com

LUKAS-ONLINE
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PROFITIEREN SIE 
VOM LUKAS-SERVICE 
FÜR HÄNDLER
FACHHANDELSPROGRAMM

Als Fachhändler kennen Sie die Wünsche Ihrer Kunden ge-
nau! Darum möchten Sie LUKAS-Produkte auch individuell 
und auf diese Kundenwünsche zugeschnitten präsentieren 
und verkaufen. 
 
Nutzen Sie die LUKAS-Präsentationsmöglichkeiten, um Ihren 
Absatz an Industriewerkzeugen zum Trennen, Schruppen, 
Fräsen, Schleifen oder Polieren nachhaltig zu steigern!
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DER LUKAS-WARENPRÄSENTER (DISPLAY-WAND)
Stabiler, selbststehender Präsenter mit Lochwand. Stellen Sie sich ganz individuell Ihren Prä-
senter mit Hakenaufhängern für Euroloch-Verpackungen, mit Eindornhaken für alle Produkte 
mit Bohrung, mit einem Prospekthalter für weiterführende Informationen oder mit Einhänge-
böden für Kartonverpackungen zu einer stimmigen Produktpräsentation zusammen.

THEKENDISPLAY AUS KARTON FÜR TRENNSCHEIBEN ODER FÄCHERSCHEIBEN
Schnell zusammengebaut für Ihre Präsentation der einmaligen LUKAS-Fächerschleifscheiben 
oder der Trenn- und Schruppschleifscheiben auf Ihrem Verkaufstresen. Wahlweise für Werk-
zeuge mit 115 mm oder 125 mm Durchmesser.

THEKENDISPLAY FÜR HARTMETALLFRÄSSTIFTE
Abschließbarer Präsenter zur Präsentation und zum Einzelverkauf der wertvollen LUKAS- 
Hartmetallfrässtifte mit 3 mm oder 6 mm Schaftdurchmesser. Passt auf Ihren Tresen oder 
in Ihr Verkaufsregal. 

UNSERE EINZELVERPACKUNGEN
Die ansprechende und erklärende Einzelverpackung für die meistgefragten LUKAS-Werkzeuge  
wie Fächerschleifscheiben der patentierten iQ-Serie, Hartmetallfrässtifte, Schleiffächer mit 
Schaft aus Schleifleinen, Schleifvlies oder aus einer Kombination, Schleifstifte-Sortimente 
für Stahl oder Inox. Diese sind alle einzeln verpackt, mit Eurolochung versehen und stehen 
für Ihren individuellen „Baukasten“ genauso zur Verfügung wie Trennscheiben, Diamanttrenn-
scheiben, Schruppschleifscheiben oder konventionelle Fächerschleifscheiben (bei uns heißen 
sie Schleiflamellenteller), die einfach an ihrer Bohrung aufgehängt werden.

FRÄSSTIFTE
Die beliebten Frässtifte Z42 Inox /
Steel und ZX Universal in prak-
tischer Fachhandelsverpackung.  
Seite 328/329

SCHLEIFFÄCHER 
Schleiffächer SFL, SFV und SFM 
in Fachhandelsverpackung für 
die unterschiedlichsten Anwen-
dungen.  Seite 331/332

DIAMANTTRENNSCHEIBEN 
Die effiziente Diamanttrennscheibe  
für die Baustelle und die preis-
günstige für Fliesen in einer Fach-
handelsverpackung.  Seite 333

THEKENDISPLAY, 
ABSCHLIESSBAR
Zur Präsentation und zum Einzel-
verkauf von LUKAS-Frässtiften. 
Für Ihren Tresen oder Ihr Verkaufs-
regal.  Seite 328
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Alle Produkte finden Sie auf den hier angegebenen 
Seiten im Katalog „Produktsortiment 2020/2021“.

UNSER FACHHANDELSPROGRAMM

TRENNSCHEIBEN-SETS
Unterschiedliche Trennscheiben- 
Sets in hochwertigen, praktischen  
und sicheren Metalldosen.   
Seite 327

SCHLEIFSTIFTSORTIMENTE
Schleifstifte in unterschiedlichen 
Formen in einer Fachhandelsverpa-
ckung: Optimal zum Testen für Ihre 
Kunden geeignet.  Seite 330

LUKAS-Werkzeuge 
ansprechend und unkompliziert 
präsentieren

WARENPRÄSENTERAUSSTATTUNG

THEKENDISPLAY
Thekendisplay für bis zu 10 Dosen 
LUKAS-Trennscheiben-Sets für die 
direkte Entnahme durch Ihre Kunden.   
Seite 326

WARENPRÄSENTER
Sprechen Sie Ihre Kunden direkt
mit LUKAS-Produkten an.   
Seite 326

DIE HIGHLIGHTPRODUKTE VON LUKAS
FÜR IHREN WARENPRÄSENTER

Fräser-Werkzeugsortimente Seite 43

HZB-Spezialbohrer Seite 61

Diamanttrockenbohrer Seite 61

Diamantdosensenker Seite 63

P6PT-Sortiment Seite 117 – 119

Sortiment Kleinpolierstifte aus Weichelastomer Seite 123

Werkzeuge der iQ-Serie Seite 134 – 151

Weitere Fächerschleifscheiben Seite 152 – 161

Schleiffächer Seite 164 – 180

LSL, Lamellenscheiben aus 
Schleifleinen mit Gewinde

Seite 182

Fiberscheiben und Stützteller Seite 236 – 241

Trennscheiben Seite 244 – 259

Diamanttrennscheiben Seite 260 – 267

Schruppscheiben Seite 270 – 281

Schleifteller ASVT Seite 287

WEITERE LUKAS-PRODUKTE 
Nicht nur das praktische Fachhandels- 
programm von LUKAS lässt sich auf die-
sem Warenpräsenter gut in Szene setzen. 
Viele weitere Werkzeuge von LUKAS kön-
nen ebenfalls auf der flexibel gestalteten 
Lochwand ansprechend präsentiert werden. 
Suchen Sie sich aus der untenstehenden 
Übersicht Ihre passenden Produkte aus und 
gestalten Sie Ihre Verkaufsfläche nach Ihren 
Wünschen.
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Trennscheiben-Set 3-Sterne

Die handliche Mitnahmeverpackung, z. B.  

für die Baustelle
   Trennscheiben in Metalldose
   sicher verpackt
   feuchtigkeitsgeschützt

TH

DDie handliche Mitnahmeverpackung, z. B.  

für die Baustelle
   Trennscheiben in Metalldose
   sicher verpackt
   feuchtigkeitsgeschützt

Trennscheiben-Set 2-Sterne

TH

D
Die handliche Mitnahmeverpackung, z. B.  

für die Baustelle
   Trennscheiben in Metalldose
   sicher verpackt
   feuchtigkeitsgeschützt

Trennscheiben-Set 1-Stern

SONDER-
VERPACKTE
PRODUKTE 

FÜR DEN 
FACHHANDEL
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Frässtift ZX Universal 

   der Allroundfrässtift für universelle  

Anwendungen
   mit Kreuzverzahnung für eine hohe Leistung
   in Fachhandelsverpackung

Frässtift ZX Universal

Thekendisplay für Hartmetallfrässtifte

   zur Präsentation und zum Einzelverkauf von LUKAS-

 Hartmetallfrässtiften mit 3 mm oder 6 mm  

 Schaftdurchmesser
  abschließbarer Präsenter 
  passt auch ins Verkaufsregal

l2

l1

d 1

d 2

Frässtift Z42 Inox / Steel
   ein Frässtift für zwei Werkstoffe: Stahl und Edel-

stahl mit nur einem Werkzeug perfekt bearbeiten
   hohes Spanvolumen durch grobe Verzahnung  

für rasches Arbeiten
   perfektes Oberflächenergebnis durch  

Facettenverzahnung
   sehr laufruhiges Werkzeug mit wenig Vibrationen 

und ohne Rattern dank optimiertem Spanwinkel
   in Fachhandelsverpackung
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Schleifstiftsortiment Ceramic

   höchste Schärfe und Härte mit Ceramic-Selbstschärfeffekt
   5 unterschiedliche Formen für den schnellen Werkzeugwechsel
  beeindruckende Lebensdauer
   hoher und schneller Abtrag, besonders auf gehärteten Oberflä-

chen, Zunder, Hartbeschichtungen und Panzerschweißnähten
   in Fachhandelsverpackung

Schleifstiftsortiment Inox

   für rostfreie Stähle 
   4 unterschiedliche Formen für den schnellen Werkzeugwechsel 
   hervorragende Abtragsleistungen, auch unter schwierigen  

Bedingungen
   in Fachhandelsverpackung

Schleifstiftsortiment Stahl

   auf Baustahl, beim Schruppschleifen und beim Grobschliff –  

beste Ergebnisse mit Normalkorund
   5 unterschiedliche Formen für den schnellen Werkzeugwechsel 
   hohe Härte und Schärfe für eine lange Lebensdauer
  zerspant auch härtere Werkstoffe effizient
   in Fachhandelsverpackung
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Schleiffächer SFL

   Schleiffächer aus Schleifleinen für den Handeinsatz 
   bestens fürs Glätten, Entrosten, Verputzen, Entgraten,  

Flächenschleifen, Effektschleifen oder Facettieren geeignet
   besticht mit guten Standzeiten auf diversen Werkstoffen 
   in Fachhandelsverpackung

S

D

T L

Schleiffächer SFV

   Schleiffächer mit Normalkorund 
   aus einer Kombination von Schleifvlies  

und -leinen für hohen Abtrag
   gut zum Reinigen, Entrosten, Vorschleifen,  

Strukturieren und zum Aufrauen geeignet
   in Fachhandelsverpackung

   Schleiffächer mit Normalkorund 
    aus Schleifvlieslamellen, die fächerförmig um die Achse  

des Werkzeugs befestigt sind
    bestens zum Mattieren, Satinieren, Polieren, Glätten und  

für den Endschliff geeignet
   in Fachhandelsverpackung

S

D

T L

Schleiffächer SFM
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Diese Diamanttrennscheibe 
für Baustellen ist mit syn-
thetischen Diamanten be-
setzt und mit einer neuarti-
gen Legierung versehen. Sie 
ermöglicht das universelle 
Trennen der härtesten Mate-
rialien mit hoher Arbeitsge-
schwindigkeit. 

Optimal für 
die Baustelle
LUKAS-DIAMANTTRENNSCHEIBEN
FÜR DEN EFFIZIENTEN EINSATZ

Diamanttrennscheibe Blue Cut S10

Diamanttrennscheibe FC7



23

D

H

T

X

Diamanttrennscheibe Blue Cut S10

   besonders beliebt auf Baustellen
   optimales Preis-Leistungs-Verhältnis
   in Fachhandelsverpackung

D

H X

T

   besonders beliebt auf Baustellen

   optimales Preis-Leistungs-Verhältnis
   in Fachhandelsverpackung

Diamanttrennscheibe FC7



PRODUKTIONS- UND 
VERTRIEBSSTANDORTE

LUKAS-ERZETT GmbH & Co. KG 
Gebrüder-Lukas-Straße 1 
51766 Engelskirchen
Fon +49 2263 84-0
Fax +49 2263 84-327 (Vertrieb National) 
Fax +49 2263 84-300 (Vertrieb International)
le@lukas-erzett.de

Kayson Green Limited 

Clough Road

Severalls Business Park Colchester 

CO4 9QS Essex

Fon +44 1206 751500

Fax +44 1206 751212  

abrasives@kaysongreen.co.uk

LUKAS CZ spol. s. r. o.

Tovární 478

35134 Skalná

Fon +420 357 070600 

Fax +420 357 070613

obchod@lukascz.cz

www.lukas-erzett.com

LUKAS-ERZETT GmbH & Co. KG

C/ Violeta, 1 Pol. Ind. El Lomo

28970 Humanes de Madrid

Fon 900 974 924

Fax 900 974 925

le@lukas-erzett.de

LUKAS ABRASIVES SA (PTY) LTD.  

1288 Harriet Avenue

Driehoek

1401 Germiston

Fon +27 11 8251550

Fax +27 11 8720144

abrasives@lukas.co.za

www.lukas.co.za

Beijing Representative Office 

Room 2228 · 19th Floor 

C-King Apartment

No. 19 Madian East Rd. 

100080 Haidian District Beijing 

Fon +86 10 82961338

Fax +86 10 82800015 

beijing@lukas-erzett.com.cn

LUKAS Tools Trading 

Shanghai Co. Ltd.

In German Centre

Unit 313 B · Block 2, Tower 1

88 Keyuan Road

Zhang Jiang Hi-Tech Park 

Pudong New District

201 203 Shanghai

lukas-trading@lukas-erzett.com

lukas-erzett.com


